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Vasafirmamala 17.narodeniny, ste etab-
lovana znacka. Kazdy vsak raz zacinal.
Skusme sa pozriet na Auto-Impex ,,od
Startovej ciary”.

Ako firma sme zacali v roku 1991. O rok ne-
skor sme podpisali dilerskd zmluvu ako prvy
diler Nissana na Slovensku. Pravda, vtedy
Nissan na nasom trhu nepontkal vacsie
uZitkové vozidld, ponuka koncila terénnymi
modelmi. Mali sme vSak aj zdkaznikov, ktor{
rozbiehali podnikanie v ndkladnej doprave
a tf nds motivovali, aby sme iSli do tazsiecho
segmentu. V rdmci eurdpskych vyrobcov
sa ndm najperspektivnejsie videlo Iveco, aj
vzhlTadom na pomer ceny/tiZitkovej hodno-
ty... a na konci roku 1993 sme podpisali ako
prvy diler na Slovensku zmluvu o zasttipeni
turinskej znacky. Pustili sme sa do vSetkych
segmentov —zacali sme dovdZat' Daily, Euro-
Cargo i vozidld tazkych modelovych radov.
V roku 1994 sme kiipili aredl vo Vi¢om hrdle
s rozlohou 3,7 ha. Tak sa vlastne zacala sys-
tematicka starostlivost’ o zakaznikov. Najprv
sme vybudovali servis na mechanické opra-
vy, ale ¢oskoro sme videli, Ze potrebujeme aj
nadstavbdrsku dieliiu. Po ¢ase ndm kapacita
mechanickej dielne nestacila, a tak sme vy-
budovali v roku 1997 novi TIR halu. Z inych
aktivit by som spomenul aspori vyprostovacie
vozidlo Iveco Trakker, ktoré sliZi na pomoc
vsetkym, ktorf sa dostali do problémov — ka-
miénom aj autobusom.

Dobre sa to pocuva - podarilo savam za
relativne kratky cas zrealizovat mnoz-

stvo projektov. A pritom sme este stale
iba na konci 90. rokov... Dnes mate pod-
statne SirSi zaber.

No, keby sme chceli — len tak pre poriadok
— prebehniit’ chronologicky dalsie aktivity, tak
v roku 1998 sme zacali s Alfou Romeo, v roku
2000 sme postavili showroom a servis na Roz-
navskej, kde sme zaciatkom roku 2001 otvori-
li zastipenie Fiat. Potom sme pribrali predaj
autobusov Karosa, dnes uz Iveco Irisbus — to
bolo v roku 2003, v dvetisicpiatom nasledova-
lo Iveco Magirus — sme vyhradnym dovozcom
hasi¢skej techniky a od vlanajska mame kon-
cesiu aj na predaj vozidiel Astra Iveco.

Takze z portfélia lIveca mate pokryty
prakticky kompletny sortiment.

ESte nam chyba certifikdt o oficidlnom zastu-
peni divizie motorov a vojenskych vozidiel.
Ale pracujeme na tom.

Kto jazdiz Trnavy smerom naSenicu, vie,
Zze tamrastie novy areal s vasim logom.

V roku 2006 sme poloZili zdkladny kamen
nového truck centra v Trnave, ktoré otvorime
teraz v jiili. M4 rozlohu takmer 20 000 m?
a voldme ho opravdrenské centrum 21. sto-
rocia, pretoZe sme sa tam snaZili uplatnit’ o
najviac najmodernejsich technoldgii. Budeme
tam poskytovat kompletné opravy vozidiel
Iveco, predaj aj servis. Musim spomentt
aspon taku technickd lahédku akou je rov-
nacia stolica, s ktorou sa narovndva rdm bez
demontdZe kabiny, jedno, ¢i ide o ndkladné
vozidlo alebo autobus. Momentdlne to je je-

Bratislavsky Auto-Impex ma podiel 35-40 % z predaja vozidiel IVECO na slovenskom
trhu a realizuje 35 % predaja nahradnych dielcov v ramci SR. Vlani mala obrat

400 milionov, celkove 2700 predanych vozidiel r6znych kategérii a roznych znaciek...
To bolo len par cisiel na ivod, ovela viac nam povedal konatel'spolo¢nosti Julius Hron.

dind takdto technoldgia na izem{ Slovenska,
Ceska a Madarska. Vazi asi 40 ton a posta-
vili sme pre 1iu $pecidlnu halu. V trnavskom
truck centre mame tieZ Spickovu lakoviiu
s priamym horenim, ktord podstatne zrychli
vykony lakovne, ¢o by sa zasa malo prejavit
na efektivnosti lakovania ndkladnych vozidiel
a autobusov aj na priaznivych cendch.

TakZe ak to zosumarizujem, v novom
opravdrskom komplexe mdme karosdrer,
lakovriu, velku karosdrsku dieliiu, Specidlnu
stolicu na rovnanie a umyvaren pre nakladné
autd a autobusy. Celkove 4400 m? zastavanej
plochy. V Trnave pldnujeme prevadzku centra
na tri zmeny, 24 hodin denne vratane viken-
dov. Podobne ako v bratislavskom Auto-Im-
pexe, kde uZ fungujeme pod 7/24.

Bude to teda stredisko Specializované
len nanédkladné vozidla a autobusy?
Otvorime naraz 6 prevadzok — v aredli bude
tieZ predaj osobnych automobilov Nissan, ser-
vis pre Nissany, samozrejme predaj vozidiel
Iveco, servis pre Iveco, predaj ndhradnych
dielcov a napokon spominand karosdren plus
lakovna. Bude to najvicsie centrum tohto typu
na Slovensku, do jeho vystavby vritane tech-
noldgif sme investovali 250 miliénov kortn.

Kol'ko sa planuje zamestnatludi?

V prvej etape 65 zamestnancov, potom sa
bude pocet zvysovat. Planujeme, Ze do roka
by sme tam mali mat 112 zamestnancov.
Centrum vytvor{ pracovné prileZitosti aj pre
susedné regiény, kedZe chceme pontikat ka-
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rosdrske a lakovnicke préce aj pre zdkaznikov
zo zahranicia.

Aké percento v ¢innosti Auto-Impexu
tvoria nakladné auta? S dominujicou
komoditou?

Vlani sme predali 644 vozidiel Iveco a 50 au-
tobusov Irisbus Iveco, to je dovedna skoro 700.
Ale osobnych automobilov preddvame za po-
sledné roky okolo 1000, ved vlani sa len Nis-
sanov predalo 534. TakZe ak budeme hovorit
o finan¢nom objeme, dominantné su ndklad-
né vozidld, v pocte kusov osobné autd. Velmi
nam vsak stiipa aj predaj jazdenych vozidiel.
Minuly rok predal Auto-Impex 300 ,,jazde-
niek*, teraz mdme pldn postaveny na 700.

Predajjelen jednastrankaveci,aledole-
Zité je zabezpecenie kvalitnej servisnej
cinnosti a starostlivost o zakaznika.
Preto robime na 3 zmeny a 24 hodin pocas
celého roka. Ciefom Auto-Impexu je vychd-
dzat’ zdkaznikom maximdlne v udstrety. Pri
beznych opravdch sa snaZime dopracovat na
taku uroveri, aby auto, ¢o v urcity den vojde
do firmy v ten deri aj opravené odislo. Alebo
ak to nebude redlne, jednoducho ddme zdkaz-
nikovi ndhradné auto adekvatne tomu, ktoré
md pokazené. To je taky n4s ciel.

V rdmci oddelenia predaja mdme mo-
mentdlne 11 predajcov a tento rok planujeme
predat’ zhruba 600 kusov novych vozidiel.
Okrem toho 3 predajcovia sa venuju jazde-
nym vozidldm a tf maju vyktpit zhruba 300
vozidiel a ndsledne ich predat.

Aké teritéorium pokryva Auto-Impex?
Len Bratislavu a okolie, alebo aj ¢ast za-
padoslovenského regionu?

V prvom rade je to Bratislava, potom juzné
Slovensko, (falej Sered, Trnava, Nové Mesto

Julis Hron, konatel firmy Auto-Impex, s.r.o.

nad Vdhom, Senica, Skalica, Malacky. Auto-
Impex md dnes zhruba 7000 zdkaznikov
— vratane segmentu osobnych automobilov
— a snazime sa o nich systematicky starat’.
Kazdého nasho klienta musia nasi predajcovia
navstivit, zistit' jeho spokojnost, jeho pldny,
jeho poZiadavky a tak zdkaznikom pomdct
v ich ndro¢nom dopravnom biznise.

A ¢osatykasortimentu, ktoré vozidla sa
vlani predavali najcastejsie?

Minuly rok to bolo napriklad zhruba 230 vo-
zidiel radu Daily a 100 tahacov Stralis.

O vas je zname, ze velmi dbate aj na od-
borny rast zamestnancov.

V Auto-Impexe garantujeme rozvoj vsetkym
zamestnancom, mame vlastnd akadémiu za-
merand na osobnostny aj odborny rast za-
mestnancov. V prvom rade budujeme postoj
k znacke, vzt'ah naSich zamestnancov k fir-
me, vztah k zdkaznikom a potom odborni
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stranku — poznat produkt, poznat konku-
renciu. Pri mechanikoch ide zasa o rozvoj
technickych vedomosti a zru¢nosti. Samo-
zrejme, ti najstarsi odovzdavaju skisenosti
mlad$im... Mdme pribliZne podiel 35-40 %
z predaja na slovenskom trhu, robime 35-
percentny podiel predaja ndhradnych diel-
cov v ramci celého Slovenska, takZe mdme
i dost’ vel'kd zodpovednost voci Ivecu — pri
takychto vysokych ¢islach udrzat aj kvali-
tu. Nasa firma md medziro¢ny ndrast okolo
50 %, to je ozaj raketové tempo a myslim si,
7e sandm ho darf{ zvlddnut len vdaka rozvoju
zamestnancov.

P6sobit’ v oblasti predaja a servisu nd-
kladnych vozidiel je v podstate obrovskd
zodpovednost a zamestnancov treba viest
k tomu, aby to tieZ takto vnimali. Ked sa
pokaz{ osobné auto, je to samozrejme smola.
Ale ked sa pokazi ndkladiak, ktory je zapo-
jeny do retazca vytvarajiceho hodnoty, treba
urobit maximum, aby stdl ¢o najmene;j. Teraz
sme napriklad prebrali do svojej starostlivosti
cely vozidlovy park Slovenskej posty. To je
riadna flotila a v spolupréci s ostatnymi dea-
lermi budeme mat’ celoplosnu zodpovednost
za tieto autd, ktoré kazdy den zabezpecuji
rozvoz posty na celom Slovensku. Mdme cely
rad dalsich vel'kych zdkaznikov, aj autobuso-
vych dopravcov, mdme i perlicku — vlani sme
dodali prvych 12 hasi¢skych specidlov Iveco
Magirus. Su zaujimavé aj tym, Ze na jednom
aute sa stretdvaju tri problematiky — je to tech-
nicky ndroc¢né vozidlo, je tam cisterna a md
30-metrovu zdviZnu ploSinu. Hasic¢ské vozid-
14 si vyZaduju Specidlny reZim opatery, mdme
na ne Specidlne Skoleny persondl. Doddvame
sanitné vozidld, doddvame kvantd policaj-
nych vozidiel... to vSetko su oblasti, kde ide
o mintity a o Zivoty, preto i servis musi byt
permanentny a stopercentny m
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